Van stellingen naar inzichten: een levendige ketendialoog over de toekomst
van lokale nichegewassen

Tijdens de studiedag ‘Voorbij de oogst: van teelt tot grondstof’ op 18 juni 2026 gingen landbouwers,
onderzoekers, verwerkers, post-harvest experts, beleidsmakers en retailers met elkaar in gesprek over
enkele prikkelende stellingen rond nieuwe eiwit- en nichegewassen en lokale waardeketens. Wat
volgde was geen klassiek debat met winnaars en verliezers, maar een open en soms verrassende
dialoog waarin de complexiteit van ketenvorming duidelijk naar voren kwam.

“Eén boodschap klonk doorheen alle discussies luid en duidelijk: er bestaat geen wonderoplossing.
Succesvolle lokale ketens vragen samenwerking, vertrouwen en gedeelde verantwoordelijkheid van
alle schakels”

Contractteelt: noodzakelijk startpunt of beperking voor ondernemers?

Over contractteelt was opvallend veel eensgezindheid. Hoewel de meeste deelnemers erkenden dat
contracten niet altijd in het voordeel van de landbouwer spelen, zagen ze contractteelt wel als een
belangrijke hefooom om nieuwe teelten van de grond te krijgen. Voor landbouwers bieden contracten
afzetzekerheid; voor verwerkers geven ze zicht op volumes en kwaliteit. Tegelijk werd benadrukt dat
contracten alleen duurzaam zijn wanneer risico's én voordelen eerlijk verdeeld worden.

De discussie maakte ook duidelijk dat een Belgische sojaketen meer nodig heeft dan enkel goede wil.
Kwaliteitsvereisten, aangepaste rassen, homogene partijen, verwerking en prijszetting vormen stuk
voor stuk uitdagingen. Toch heerste er optimisme: met voldoende vraag, eerlijke contracten en sterke
partnerschappen kan contractteelt een opstap zijn naar een meer volwassen markt.

Hoeveel sturing mag van het beleid komen?

De tweede stelling legde een klassiek spanningsveld bloot: moet de overheid richting geven, of moet
de markt het voortouw nemen?

Veel deelnemers waren ervan overtuigd dat nieuwe teelten zonder een duidelijke langetermijnvisie
moeilijk voorbij de experimentele fase raken. Landbouwers investeren immers op lange termijn en
hebben nood aan stabiliteit. Ook onderzoek en verwerkers wezen op het belang van beleidskaders,
stimulerende maatregelen en ondersteuning tijdens de opstartfase.

Tegelijk klonk een belangrijke nuance. Vanuit retail en ondernemerschap werd benadrukt dat beleid
kansen kan creéren, maar geen markt kan afdwingen. Uiteindelijk bepalen consumenten en
ondernemers mee welke teelten succesvol worden. De discussie eindigde dan ook niet in een keuze
tussen markt of overheid, maar in de vaststelling dat beide elkaar nodig hebben. Beleid kan versnellen,
maar duurzame ketens ontstaan pas wanneer ook markt en consument mee bewegen.



Retail: volger van de consument of motor van verandering?

Weinig stellingen zorgden voor zoveel debat als de rol van de retail. Moeten supermarkten een
voortrekkersrol opnemen voor lokale gewassen?

Landbouwers en verwerkers benadrukten dat langdurige engagementen van retailers
investeringszekerheid kunnen creéren. Zonder duidelijke afzetperspectieven blijft het voor
veel landbouwers immers moeilijk om risico's te nemen. Retail heeft bovendien invloed op
zichtbaarheid, positionering en communicatie naar consumenten.

Aan de andere kant wezen vertegenwoordigers uit de retail erop dat supermarkten moeilijk producten
kunnen blijven promoten die consumenten niet kopen. Volgens hen is de vraag van de consument
uiteindelijk bepalend. De waarheid ligt wellicht ergens in het midden. Retail kan consumenten niet
dwingen, maar kan hun keuzes wel sturen. Consumenten bepalen de richting, maar retailers helpen
mee het pad uit te tekenen.

Post-harvest: samen investeren of individueel ondernemen?

Ook de discussie rond post-harvest infrastructuur leidde niet tot een zwart-wit antwoord. Vrijwel
iedereen was het erover eens dat investeringen in drogen, reinigen, sorteren en opslaan vaak duur en
technisch uitdagend zijn. Zeker voor nieuwe teelten vormt dit een belangrijke drempel.

Toch bleek de rendabiliteit sterk af te hangen van schaal, teelt en businessmodel. Cotperatieve
systemen werden door velen gezien als een logische oplossing om risico's en kosten te delen, zeker in
de opstartfase. Tegelijk werden ook andere modellen naar voren geschoven: loonwerk, verhuur van
infrastructuur, gezamenlijke investeringen of gespecialiseerde ondernemers die diensten aanbieden
aan andere landbouwers.

De conclusie was helder: codperaties kunnen een krachtig instrument zijn, maar moeten niet de enige
oplossing zijn. Flexibiliteit en maatwerk lijken belangrijker dan één voorkeursmodel.

Wat nemen we mee?

De ketendialoog maakte duidelijk dat de uitdagingen voor lokale gewassen niet bij één actor liggen.
Landbouwers vragen rendabele teelten en afzetzekerheid, terwijl verwerkers nood hebben aan
volumes en kwaliteit. Retail kijkt dan weer vooral naar consumentenvoorkeuren. Overheden zoeken
manieren om innovatie te ondersteunen en onderzoek probeert de kennis te vergroten en risico's te
verkleinen.

Wat misschien nog het meest opviel, was de brede consensus dat samenwerking essentieel is.
Contracten, beleidsmaatregelen, retail engagementen of codperaties zijn geen doel op zich, maar
mogelijke bouwstenen van een grotere puzzel.

Lokale ketens ontstaan niet vanzelf. Ze vragen pioniers, wederzijds vertrouwen en de bereidheid om
risico's én kansen te delen. Juist die gedeelde verantwoordelijkheid vormde de rode draad doorheen
de hele ketendialoog.



